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Organizacja sprzedaży. Kwalifikacja HAN.01.
Prowadzenie sprzedaży – podręcznik

Cena 39,00 zł

Dostępność Książka dostępna

Numer katalogowy OSPS

Kod CN 4901

Opis książki
podręcznik przeznaczony do kształcenia w zawodach: sprzedawca, technik handlowiec i technik księgarstwa; kwalifikacja HAN.01 Prowadzenie sprzedaży; typ szkoły: szkoła branżowa
I stopnia, technikum

Autorki: Elżbieta Strzyżewska, Iwona Wielgosik
Wyd. 1, 2020
ISBN 978-83-65149-76-3
ss. 264
oprawa: miękka

W podręczniku przedstawiono:
– ogólną charakterystykę gospodarki rynkowej
– ogólną charakterystykę handlu (klasyfikację i formy handlu, funkcje przedsiębiorstw handlowych)
– dostawy towarów (zagadnienia dot. popytu, zakupu i przyjmowania towarów)
– gospodarkę magazynową
– przygotowanie i sprzedaż towarów (wyposażenie punktów handlowych, zasady rozmieszczania towarów, organizację sprzedaży, gospodarkę opakowaniami)
– ustalanie cen (marże, podatki, odliczenia)
– czynności pozasprzedażowe (inwentaryzację, odpowiedzialność materialną pracowników, zabezpieczenie towarów przed kradzieżą, ubezpieczenie punktów sprzedaży)
– bezpieczne wykonywanie pracy w handlu (bhp, ergonomię pracy, choroby zawodowe, wypadki przy pracy, ochronę przeciwpożarową, ochronę środowiska, organy i
instytucje ochrony środowiska)
Na końcu rozdziałów zamieszczono pytania testowe i zadania.
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