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Plan zaje¢ dydaktycznych dla klasy Il

narok szkolny ......................

PRZEDSIEBIORCA W HANDLU

Kwalifikacja A.18 Prowadzenie sprzedazy

Zawod: sprzedawca 522301, technik handlowiec 522305, technik ksiegarstwa 522306

1 godzina x 32 tygodnie = 32 godziny

(+ 1 godzina omoéwienie programu nauczania i wymagan edukacyjnych)

Liczba Cele edukacyjne i osiagniecia ucznia
Lp. Tresci programowe Tresci szczegolowe godzin Uczen potrafi:
1. Omowienie programu nauczania i wymagan 1
edukacyjnych
l. Charakterystyka 2. Gospoda_lrka rynkowa. 2 e zdefiniowa¢ pojecie ,,System ekonomiczny”
gospodarki rynkowej 3. Mechanizm rynkowy. e wymieni¢ cechy gospodarki rynkowe;
e poda¢ przyktady rynkéw zasobow ekonomicznych
e wyjasnic¢ prawo popytu i podazy
e wyjasni¢ mechanizm rynkowy
Il. | Podstawy prawne 4. Podstawy prawne dzialalnosci gospodarczej. 4 e  wyjasni¢ na czym polega dziatalno$¢ gospodarcza
prowadzenia 5. Charakterystyka dziatalnosci regulowane. e wymieni¢ zasady podejmowania i prowadzenia dziatalnosci
dzialalnosci 6. _Formy .WIaSI}OSCIOWB, prawne gospodarczej
ospodarczei I orgamzacy]ne’p'rzedsu;blorstw. e scharakteryzowac dziatalno$¢ regulowang
gosp J 7. _FOme wias'noscwwe,'prailwne e podac przyktady dziatalnosci regulowane;j
I organizacyjne przedsigbiorstw. e sklasyfikowa¢ przedsiebiorstwa wedtug réznych kryteriow
I1l. | Planowanie dzialalnoS$ci g W}c’ibér rOdZiju dziatalnoéci gospodarczej. 6 e  wymienié czynniki decydujace o wyborze dziatalnosci
; . Badanie rynku. ospodarczej
gOSpOdarczeJ 10. Doradztwo w zakresie dziatalnosci . %odr;é cechyjosoby przedsi@biorczej
gospodarczej. e  przedstawi¢ przyktadows analize SWOT dla prowadzenia
11. Uzyskiwanie kapitaléw na dzialalnosé dziatalno$ci gospodarczej
gospodarczg. ) e okresli¢ na czym polega badanie rynku
12. C_harakterystyka.blzne.splanu. o wskaza¢ przyktady instytucji doradczych
13. Biznesplan — ¢wiczenia.

poda¢ przyktady zrodet finansowania dziatalno$ci
gospodarczej
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przedstawi¢ strukturg biznesplanu
sporzadzi¢ przyktadowy biznesplan

31. Uproszczone formy ewidencji dziatalnosci
gospodarczej.(korelacja jw.)

32. Uproszczone formy ewidencji dziatalnosci
gospodarczej - ¢wiczenia.(korelacja jw.)

33. Uproszczone formy ewidencji dziatalno$ci
gospodarczej - ¢wiczenia.(korelacja jw.)

IV. |Uruchomienie 14. Podejmowanie dziatalnosci gospodarcze;j o  okresli¢ sposob podejmowania dziatalnosci gospodarczej
dzialalnosci przez osobe fizyczng. _ przez osobg fizyczna, jednostki organizacyjne niebedgce osoba
ospodarczei 15. Podejmowanie dziatalnosci gospodarczej prawng oraz .przez osoby prawne;
gosp ] przez jednostki organizacyjne niebedace e przedstawi¢ etapy podejmowania dziatalno$ci gospodarczej
0sobg prawng. e sporzadzi¢ niezbedne dokumenty potrzebne do uruchomienia
16. Podejmowanie dziatalnosci gospodarczej dzialalnosci gospodarczej
przez osoby prawne. e  scharakteryzowac¢ system ubezpieczen spotecznych
17. Etapy podejmowania dziatalnosci i zdrowotnych
gospodarczej.
18. Etapy podejmowania dziatalnosci
gospodarczej.
19. Podejmowanie dziatalnosci gospodarczej —
¢wiczenia.
V. |Zobowigzania z tytulu 20. Pojecie i rodzaje podatkow. e  wyjasni¢ pojecie ,,podatki”
- 21. Charakterystyka podatkéw posrednich. e dokonaé podziatu podatkéw
podatkow p p
22. Charakterystyka podatku dochodowego. e schematyzowa¢é podatki posrednie i bezposrednie
23. Ustalan!e zaliczek na podatek dochodowy. e ustali¢ zaliczke na podatek dochodowy
24. L,"St.alam_e zaliczek na podatek dochodowy - e przedstawi¢ sposob rozliczania rocznego podatku
cwiczenia. dochodowego
25. Rozliczenie roczne podatku dochodowego.
26. Rozliczenie roczne podatku dochodowego
¢wiczenia.
V1. |Koszty dzialalno$ci 27. Pojecie i klasyfikacja kosztow. e wyjasni¢ pojecie ,,koszty”
gospodarczej 28. Klasyﬁka'lcja'przycho’déw. e dokona¢ klasyfikacji kosztow
29. Optymalizacja kosztow. e sklasyfikowa¢ przychody przedsiebiorstwa
30. Uproszczone formy ewidencji dziatalnosci e wyjasni¢ na czym polega optymalizacja kosztow
gospodarczej. (korelacja z t. 31-33, kl. 11) e  scharakteryzowaé uproszczone formy ewidencji dziatalnosci

gospodarczej

Plan dydaktyczny nie obejmuje sprawdzianéw 1 lekcji powtdrzeniowych. Zawiera wylacznie jednostki lekcyjne przeznaczone, zgodnie
z wymaganiami, na realizacje podstawy programowej.
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Plan zaje¢ dydaktycznych dla klasy Il

na rok szkolny

PRZEDSIEBIORCA W HANDLU

Kwalifikacja A.18 Prowadzenie sprzedazy

Zawod: sprzedawca 522301

1 godzina x 32 tygodnie = 32 godziny

(+ 1 godzina omoéwienie programu nauczania i wymagan edukacyjnych)

Lp. | Tresci programowe Tresci szczegolowe Orientacyjna Cele edukacyjne i osiggniecia ucznia
liczba godzin Uczen potrafi:
1. Omoéwienie programu hauczania 1
i wymagan edukacyjnych
I. |Elementy prawa — 2. Charakterystyka kodeksu pracy. 8 e przedstawi¢ podstawowe zasady prawa pracy
prawo pracy i prawo 3. Prawa i obowigzki pracownika e przedstawi¢ prawa i obowigzki pracownika i pracodawcy
autorskie I pracoanCY- wynikajace z kodeksu pracy
4. Zawar'c1e umowy o prace. e wymienic¢ rodzaje umow o prace
S.  Rozwigzanie umowy o prace. e  Wymieni¢ elementy umowy o prace
6. Umowa o pracg — cwiczenia. e podaé sposoby rozwigzania umowy o prace
7. Cazas pracy. . e  scharakteryzowaé §wiadectwo pracy
8. Urlopy pracownicze. i . . .
. L e  okresli¢ czas pracy pracownika oraz pracownika mlodocianego
9. Prawa autorskie i wtasno$¢ . . . .
. . . e  scharakteryzowac rodzaje urlop6w pracowniczych
intelektualna w dziatalno$ci e L,
gospodarczej. e  okresli¢ dtugos¢ urlopu wypoczynkowego
e poda¢ przyktady wykorzystania prawa autorskiego
W prowadzeniu dziatalnosci gospodarczej
Il. | Otoczenie firmy 10. Otoczenie firmy handlowej — 8 e scharakteryzowaé mikrootoczenie oraz otoczenie w skali
handlowej wprowadzenie. makro
11. Zrzeszanie sig przedsigbiorstw e poda¢ przyktady zwigzkow przedsigbiorstw
W.QOSPOdarce rynkowej. e scharakteryzowa¢ gietdy towarowe, aukcje, przetargi, targi,
12. Gieldy towarowe. izby gospodarcze, zaktadowe ubezpieczeniowe
13. Aukcje i przetargi.

przedstawic¢ rodzaje ubezpieczen
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14. Targi —rodzaje i znaczenie. e scharakteryzowac system bankowy w Polsce

15. Izby gospodarcze. e wymieni¢ zadania wykonywane przez banki
16. Zaktady ubezpieczeniowe.
17. Charakterystyka bankow.

I11. | Marketing w 18. Charakterystyka marketingu. 7 e zdefiniowac pojecie marketing
przedsiebiorstwie 19. Produkt. e przedstawi¢ zadania marketingu w przedsigbiorstwie
handlowym 20. Cena. ) e wyjasni¢ na czym polega segmentacja rynku
21. Dystrybucja. e  przedstawi¢ elementy planu marketingowego
22. Promocja. e scharakteryzowa¢ instrumenty marketingowe
23. Badan!a ank!etowe' . . e scharakteryzowac badania marketingowe
24. Badania ankietowe — éwiczenia. e sporzadzi¢ przyktadowy kwestionariusz ankietowy
IV. | Czynno$ci biurowe 25. Zasady redagoyvania pism. 9 e omowi¢ zasady redagowania pism i zastosowac je w praktyce
W pracy 26. Korespondencja w sprawach e wymieni¢ pisma z zakresu korespondencji w sprawach
Dy handlowych. handlowych
przedsigbiorcy 27. Korespondencja w sprawach . ié i i i
. sporzadzi¢ typowe pisma z zakresu korespondencji handlowej
handlowych — ¢wiczenia. e  scharakteryzowac¢ typowe urzadzenia biurowe
28. Korespondencja w sprawach e obstuzyé typowe urzadzenia biurowe
handlowych — ¢wiczenia. e podaé przyktady programéw wykorzystywanych do ewidencji

29. Urzadzenia biurowe — dziatalno$ci gospodarczej

charakterystyka. . o . . .
L obstugiwac przyktadowe programy stuzace do ewidencji
30. Obstuga urzadzen biurowych — dzia{aflgnos'ci%os};)o darczejp gramy
¢wiczenia.

31. Prowadzenie ewidencji za pomoca
programéw komputerowych.

32. Prowadzenie ewidencji za pomocg
programéw komputerowych —
¢wiczenia.

33. Prowadzenie ewidencji za pomocg
programéw komputerowych —
¢wiczenia.

Plan dydaktyczny nie obejmuje sprawdzianéw i lekcji powtorzeniowych. Zawiera wylgcznie jednostki lekcyjne przeznaczone, zgodnie
z wymaganiami, na realizacje podstawy programowe;.
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